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marketing € comunicazione in franchising

CHI SONO. I IL LORO BUSINESS.

AnpreA E Nevio Zucca

«Dopo 15 anni nel settore del-
la comunicazione, abbiamo rea-
lizzato Ippogrifo, un‘agenzia di
marketing b2b in franchising, ri-
facendoci al modello anglosassone di Usa
e Gran Bretagna. L'investimento & conte-
nuto, non dovendo aprire un ufficio e usu-
fruendo di una serie di servizi come call cen-
ter (ne abbiamo due, per un totale di una
ventina di operatori), software, attivita di
telemarketing e web marketing, ricerca clien-
ti...» dicono i fratelli Zucca, ideatori-del
marchio Lippogrifo.

Mirna Pacchetti ha 32 an-
ni, una laurea in Relazio-
ni pubbliche, un master in
Marketing & Sales mana-
gement e da sempre il de-
siderio di mettersi in pro-
prio. «Fin da quando studiavo, il mio so-
gno era quello di creare una mia agenzia
di marketing e comunicazione, ma l'inve-
stimento era troppo consistente. Poi ho let-
to un annuncio dell Ippogrifo Group e non
mi sono fatta scappare 1'occasione. A par-
tela fee iniziale, ho affrontato le solite spe-
se di chiunque decida di lavorare da casa:
l'acquisto di una stampante, 1'apertura di
una seconda linea telefonica, 'iscrizione

AGENZIA DI MARKETING IN FRANCHISING

alla Camera di commercio. Il franchisor
aiuta a partire, fornisce un confronto co-
stante e, soprattutto, da contatti commer-
ciali. E questo & un grande aiuto specie per
chi, come me, non ha una rete pregressa di
clienti».

Altri atout vincenti.

Personalizzazione,
consegna a domicilio,
sinergia con i social
network, scelta di uno
slogan azzeccato,
sono altri requisiti
per partire
avvantaggiati

Il franchising
Llppogrifo Lab si
rivolge a persone che

abbiano competenze di
marketing e attitudine alla
vendita. «La fee d'ingresso é di
15mila euro una tantum, dal
secondo al quinto anno ¢’é poi
una royalty pari al 2% del
fatturato dell’anno precedente.
Attualmente gli affiliati sono
sei, puntiamo ad arrivare a 30. A
loro offriamo macroarea in
esclusiva, attivita di ricerca
clienti, formazione, condivisone
di strumenti... In base al nostro
business plan, prospettiamo un
fatturato a regime di 200mila-
250mila euro, per un guadagno
al netto delle tasse di 40mila-
50mila euro» spiega Nevio
Zucca.

INFO: www.ippogrifolab.it,
Numero Verde 800 123784
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